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Keynote Speaker & Unternehmer




ROMAN KMENTA

Mehr Wertvolles statt nur Billiges

In Wirtschaft und Gesellschaft ist nicht nur ein Werteverfall, sondern auch
ein Wertverfall zu beobachten. Immer 6fter und immer dramatischer
greifen Unternehmen zum billigen Preis als einziges Argument. Kunden
werden so dazu gedrangt, sich einzig am Preis statt am Wert zu orientieren.
Ein Teufelskreis.

Roman Kmenta zeigt als Keynote Speaker dieses Ungleichgewicht zugunsten
des Preises auf. Humorvoll, unterhaltsam und inspirierend. Seine Bot-
schaft an Wirtschaft und Gesellschaft lautet: Hohe Werte statt
niedrige Preise.

Seine Vortrage sind Weckrufe an Unternehmen und Unter-
nehmer. Er ruttelt auf, er regt an, gewohnte Denkmuster zu
verlassen und Regeln zu brechen. Und er macht Mut zur
Umsetzung. Zur Veranderung. Er pladiert fur das Wertvolle
in einer Zeit des Billigen. Oft direkt. Bisweilen provokant.
l Immer mit feinen Zwischenténen und sehr kurzweilig.

Er hat Veranderungen in grolRen Unternehmen implemen-

; tiert und etliche Start-Ups initiiert und gemanagt. Er
_ kennt die Gesetze des Marktes - und jene des Lebens.
,‘ Roman Kmenta ist nicht einfach nur Redner, sondern
7.

Wertprediger, Margenfetischist, Mutmacher und Ideen-
designer. In seinen Vortragen liefert er entscheidende
Impulse. FUr Marketing, fur Vertrieb,
fur Fihrung. Fir Unternehmer ."

und Unternehmen.
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.Ihr Vortrag war ein echtes
Highlight. Genau die richtige
Mischung aus fachlichem
Input, professioneller
Prasentation und Witz.”

.Er war einfach super!
Ganz, ganz toll. Sowohl inhalt-
lich als auch rhetorisch hervor-
ragend. Seine humorvollen
Einlagen bzw. Geschichten

haben den Vortrag noch per- i
fekt abgerundet.”

Mag. Stephanie Marberger, Geschaftsfuhrerin,
Alumni Club Wirtschaftsuniversitat Wien

~.Kurzweilig, spannend,
inspirierend: ein Vortrag,
der bis heute nachwirkt."

Karin Furtner, Geschaftsfiihrerin Frau in der Wirtschaft
Wirtschaftskammer Vorarlberg

Walter Gartleruber. GF trivium GmbH

NICHT UM JEDEN PREIS

Ein Pladoyer fir das Wertvolle
in Zeiten des Billigen

Billig! Billig! Billig! ... Wo man hinblickt! Doch das Erhéltlich
muss nicht so sein. Es gibt sie, die Inseln des Wert- im guten
vollen im Meer des Billigen. Diese Inseln sind Unter- Buchhandel und
nehmen, die sich nicht in Grund und Boden rabattie- bei Amazon -
ren und nicht Gber die Billigkonkurrenz online oder auch als

offline jammern. Sie beschreiten andere, ertragrei-
chere Wege. Wege, die aus der Rabattschlacht
heraus, oder oft gar nicht in die Nahe einer solchen
fihren. Diese Wege sind am Wert orientiert statt am
Preis. WENN SIE
Selbststandiger, Unternehmer oder
Fuhrungskraft sind, dann brauchen Sie
dieses Buch!

Der Vortrag zeigt Ihnen diesen Weg auf und regt
zum Umdenken an.

* Zeigt Alternativen zur Preissenkung auf Dieses Buch wird sich als extrem wertvoll
* Motiviert zum Umdenken fiir Ihr Geschéft erweisen. Es macht sich im

* Setzt nachhaltige Impulse barsten Sinne des Wortes ,,bezahlt”.
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